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Résumé:

Le sujet de nos recherches porte sur la planification de I'activité commerciale de
Biskra, considérée comme l'une des plus grandes villes de plus de 250 000 habitants.

Conformément aux principes du développement durable et des fonctions
commerciales qui jouent un réle clé dans la structuration et I'organisation de la ville.
En outre, les transformations quantitatives et qualitatives du systeme commercial ont
contribué a I'émergence de nouveaux concepts urbains de reconstruction
commerciale, qui requierent la séparation du commerce comme activité économique
et du commerce comme fonction urbaine organisée contribuant au progres de la vie
urbaine par son intégration urbaine harmonieuse. Comment peut-on alors parvenir a
un développement durable ou a une croissance intelligente de la structure des
entreprises?

Pour assurer l'application de la reconstruction commerciale dans les dimensions
du développement durable et de Ila croissance intelligente, un plan de
développement de la structure commerciale devrait étre préparé. Dépend des
qualifications de la situation actuelle en adressant les défauts et les négatifs comme
suit:

* Analyse de I'état actuel des données spatiales et analyse de I'offre et de la
demande.

* Projections futures de la structure commerciale a travers la préparation de
scénarios et d'orientations.

* Regles de réglementation pour confirmer la compatibilité avec d'autres outils de
planification et les parametres de construction commerciale.

Mots-clés: croissance intelligente, fonctions Commercial, structure Commercial
systeme Commercial, Plan directrice de développement Commercial.




